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Leipzig, Frihjahr 1934.

Die diesjahrige Leipziger Fruhjahrsmesse unter-
scheidet sich in einem wesentlichen Punkt von
den letzten ihrer Vorgéanger. Gewil3, noch immer
liegt das Gelande der Technischen Messe — das
Hauptziel der meisten unserer Leser — am Fule
des Voélkerschlachtdenkmals, wieder sind die Stra-
Ren der inneren Stadt von einer unabsehbaren
Menschenmenge schier verstopft, wieder findet man
Uberraschende Neuheiten aller Art angeboten, aber
im Gegensatz zu friher ist der Geist des Ver-
trauens in nie gekanntem MafRe allen Besuchern
der Messe gemeinsam. Zum erstenmal wieder tritt
die Industrie Kéufern gegeniber, die an die Zu-
kunft glauben, die teils
bereit sind, manche schon
lange zuriickgestellte An-
schaffung endlich nach-
zuholen, teils — alsWie-
derverkaufer — wissen,
daR die Kunden zu Hause
wieder kaufen wollen und
kénnen. Den fortschritt-
lich eingestellten Lesern
der ,S-R.-N." zu sagen,
daR ein Besuch der Leip-
ziger Fruhjahrsmesse
ghnlich wichtig ist, wie
die alljahrliche Reise
nach Berlin zur Funk-
ausstellung, ist Uber-
flissig. Jeder, der als
Fachhandler  vorwérts
strebt, muf natiirlich zum
wenigsten wissen, was
die Industrie zu bieten

Lautfernsprecheinrichtung.

hat, denn es ist eine alte Erfahrung, da3 das, was
heute in Leipzig gezeigt wird, spater immer wieder
im Laden verlangt wird.

Den Siemens-Stand im Hause der Elektrotechnik
konnen Sie nicht verfehlen, denn er liegt gleich
am Haupteingang, etwa in der Mitte, und der
Menschenstrom tréagt Sie von selbst hin. Wir haben
es uns in diesem Jahre, wie kaum je zuvor, ange-
legen sein lassen, solche Erzeugnisse zu zeigen,
deren Wiederverkauf in lhren Handen liegt, um
fur Sie zu werben und lhnen das Geschéft zu er-
leichtern.

Da sind natirlich zunachst die Rundfunkgeréate
zu nennen, die wir wie-
der einmal vielen Tau-
senden von Besuchern

zeigen.  Sie begegnen
weiterhin vielen alten Be-
kannten — Dingen, die

hoffentlich an lhrem Um-
satz maf3geblich beteiligt
sind. Wir zéhlen auf:
Sirama, Sirama-Klingen-
scharfer, Vibrognom,
Rotognom, Elektro-Bau-
kasten. Sie sehen ferner
sehr hiibsche Synchron-
uhren, die so preiswert
sind, daB sie leicht Lieb-
haber finden, Sie sehen
vor alem eine neue Syn-
chronuhr mit Weckein-
richtung, die fir ganz
Bequeme geeignet ist.
Auch die verschiedenen
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Signalgerdte, wie Hauswecker, Schnarren und
Kleinhupen, werden Sie haufig mit Erfolg anbieten
konnen. Eine ganz besonders originelle und wir-
kungsvolle Werbung fiihren wir fir den Heimfern-

Ein Kessel wird gerdntgt,

sprecher durch, doch wollen wir Ihnen dartber
noch nichts verraten. Aber risten Sie sich fir
eine lebhafte Nachfrage!

Ahnliches gilt fir das Kapitel Stérschutz! Sie
wissen, daB wir ale Hilfsmittel bereit halten, um
die Schadlinge eines guten. Rundfunkempfangs zum
Schweigen zu bringen. Insbesondere sehen Sie einen
Storschutzkoffer, der ales enthalt, was fir eine
Entstérung notig ist, und eine Stérschutz-Taschen-
packung, die die Gegenmittel fur die am meisten
verbreiteten kleinen Storer enthélt. Auch das Stor-
suchgerét, ein unentbehrlicher Helfer zum Auf-
finden der Storquellen, ist ausgestellt. Die Schutz-
antenne ist natirlich auch da, mit allen Montage-
material.

Interesse werden bei unseren Fachhandlern auch
die elektrischen MeRinstrumente finden. Wir zeigen
sie in diesem Jahr besonders in Ausfiihrungen, die
fur das Ladengeschéft und die Werkstatt geeignet
sind. Beachten Sie vor allem die Instrumente der
Type T in der zweckmaRligen Ledertasche, sowie
ein Instrument der Type Z, das nicht weniger als
18 Strom- und Spannungsmefbereiche hat. Es er-

Unser

maoglicht wohl alle Messungen, die tberhaupt bei
Ihnen vorkommen.

Aber auch diejenigen unserer Erzeugnisse, die
Sie selbst nicht verkaufen, diirften doch lhr fach-
mannisches Interesse beanspruchen, da sie Hochst-
leistungen der Elektrotechnik sind, die den Ruf
unseres Hauses standig aufs neue beweisen. Wir
nennen hier z. B. eine Rontgeneinrichtung fur die
Durchleuchtung von Maschinenteilen, bei der es
gelang, eine Spannung von nicht weniger als
220000 Volt in tragbaren Einzelteilen unterzu-
bringen. Wir nennen ferner die Fernsprechzen-
tralen, die beweisen, wie in unseren Werken die fein-
mechanische Fertigung gepflegt wird. Bemerkens-
wert ist ferner eine Lautsprecheinrichtung als Zu-
satzeinrichtung zum Fernsprecher, die es ermog-
licht, ohne den ublichen Handapparat mittels
Mikrofon und Lautsprecher zu telefonieren. Der
Vorteil einer solchen Einrichtung ist klar: Man
hat beide Hande frei, auch kénnen mehrere Per-
sonen am Gesprach teilnehmen.

Stdrfchuts.
Tafchenpack I.smg
5tpq

Stirschutz<Taschenpackung.

-System steigert lhren Umsatz!

Alle unsere Rundfunkgerate werden auf Teilzahlung geliefert. Dadurch ist es lhnen mdglich,
auch solche Rundfunkinteressenten fir die Anschaffung einer Anlage zu gewinnen, die nicht in der
Lage sind, auf einmal die Kosten fur ein hochwertiges Geréat aufzuwenden.

Sie erhalten sofort nach AbschluB des Geschéfts den vollen Kaufbetrag gutgeschrieben und
brauchen sich weder um die Einziehung der Raten noch um sonstigeVerwaltungsarbeiten zu bemiihen.

Unsere zustandige Geschéftsstelle gibt Ihnen auf Wunsch jederzeit Auskunft.
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Der Sport-Super Siemens 36
nach der neuen Wellenverfeilung.

Entgegen den Vorschriften des Luzerner Wellen-
planes sendet seit dem 15. 1. ds. Js. der Sender
Luxemburg auf der Welle 1304 m =230 kHz. Durch
diese unvor her gesehene Anderung des Wellenplanes
wird bei unserem Sport-Super der Empfang auf dem
Mittelwellenbereich stark beeintrachtigt. In West-
deutschland schlagt Luxemburg zwischen 500 und
1500 kHz (200 bis 600 m) unabhéngig von jeder
Abstimmung durch, wahrend in Mittel- und Siid-
deutschland ein Uberlagerungston mit Kopplungs-
pfeifen zu horen ist. Sofort nach dem Bekannt-
werden dieser Tatsache haben wir in Westdeutsch-
land Versuche unternommen und geben nach-
stehend eine Ubersicht tber die technischen Ur-
sachen und die inzwischen von uns getroffenen
MaRnahmen, die einen einwandfreien Empfang mit
dem Sport-Super wieder gewahrleisten.

Um einen modernen Grof3sender auszusperren,
ist das Zusammenarbeiten von Vorkreis, Oszillator
und Bandfilter notwendig. Arbeitet jedoch ein
Langwellensender z. B. mit 230 kHz, so trifft er
hinter dem Vorkreis auf das Bandfilter, das im
Mittelwellenbereich auf 232 kHz eingestellt ist. In
diesem Fall wird der EinfluR des Oszillators ganz
ausgeschaltet, der im Vorkreis noch nicht voll aus-
gesiebte GroRsender passiert ungedampft das Band-
filter und gelangt ohne weitere Sperrung auf dem
ganzen Mittelwellenbereich in den Lautsprecher.

Dieser Nachteil muf? dadurch verhindert werden,
daB im Antennenkreis jede Frequenz von der

GréfRenordnung der fur den Empfanger ver-
wendeten  Zwischen-
frequenz entweder

h kurzgeschlossen oder

gesperrt werden mufR.
Hier hilft die Vor-
schaltung eines hoch-
wertigen Sperrkreises,
der auf die Welle des
storenden Senders ab-
gestimmt ist. Wir stel-
len jetzt fur den Sport-
Super derartige Spe-
zialsperrkreise her, die
in genuigender Zahl
geliefert werden.

In den Fallen, wo zurUnterdriickung einer Spiegel-
frequenz, hervorgerufen durch einen Ortssender,
bereits ein Schutzkreis notwendig ist, kann man
nicht noch auBerdem den Langwellen-Sperrkreis
anbringen. Aus diesem Grunde muR} der Sperrkreis

Bild 1.

in das Gerét eingebaut und zur Vermeidung jeder
Dampfung fir den Betrieb auf dem Langwellen-
bereich abschaltbar angeordnet werden (Bild ). Man

Andiese Fegerist derNondensatar ansuschitien
nach Abigten der Erdvertingtung.

PR

Bild 2.

erreicht dies durch Parallelschaltung eines Konden-
sators zur eingebauten Langwellenankopplungs-
spule in den Leitungszug des Wellenschalters. So
ist fur den Mittehvellenbereich ein Sperrkreis ge-
bildet, der beim Empfang der langen Wellen auto-
matisch abgeschaltet ist. Der von uns gelieferte
Kondensator ist ein Glimmerblock mit gebogenen
Belegen, so daf die Platten etwas federn. Seine
Kapazitét betragt etwa 50 cm; durch Anziehen der
Schraube kann sie bis auf 80 cm erhéht werden.
Zum Einbau dieses Kondensators ist ein Ausbau
des Chassis notwendig. Der Arbeitsaufwand ist
jedoch gering, wenn gleichzeitig der Austausch der
alten Skala vorgenommen wird, der ja sowieso
einen Ausbau erforderlich macht.

Die Montage geschieht folgendermafen: Nach
Aufbiegen der Nasen, die die Schutzhaube des
Vorkreises festhalten, wird die Haube vorsichtig
abgezogen (Achtung! Die oben hervorstehende
Pertinaxleiste nicht mitziehen, sonst reiRen die
Spulen ab!). Man |6tet darauf die Erdverbindung
von der im Bild 2 bezeichneten ersten Schalterfeder
ab und setzt die Schutzhaube wieder auf. Unter
dem Chassis hat diese Feder eine Lotnase, an die
der Kondensator so angeldtet wird, daf seine
Schraube von unten eingestellt werden kann. Die
andere Seite des Kondensators kommt an Masse,



€2 SIEMENS:-RUNDFUNK:NACHRICHTEN

Mr. ¥

und zwar an eine Drahtdse, die man unter die vor-
handene Befestigungsschraube des Spulentopfes
klemmt. Wenn man den Lautsprecher nicht mit-
ausgebaut hat, verbindet man ihn jetzt Gber eine
provisorische Leitung mit den Anschlissen am
Chassis und setzt das Geréat in Betrieb.

Die Abstimmung des aus Glimmerblock und
Langwellenspule gebildeten Sperrkreises wird auf
dem Mittelwellenbereich vorgenommen. Es ist bei
dieser Einstellung darauf zu achten, daB der Kon-
densator so fest angezogen wird, wie es bei guter
Sperrwirkung noch gerade mdglich ist.

Im allgemeinen wird der Umbau durch unsere
Geschéftsstellen vorgenommen. Die Wiederver-
kaufer, die eingehender mit unseren Geréten ver-
traut sind, kénnen zwecks Zeitersparnis den Um-
bau auch selbst ausfiihren. Die Sperrkreise bzw.
die Kondensatoren werden kostenlos geliefert.

AuBer dem Kondensator liefern wir auch noch
eine Kombination von Kondensator und Spule, die
an gleicher Stelle ebenso eingebaut wird.

Ubrigensist die in Norddeutschland — vornehm-
lich in Schleswig-Holstein — auftretende Stdrung
durch den Sender Kaiundborg auf die gleichen
Ursachen zuriickzufihren und mit den gleichen
Mitteln zu beheben. Jedoch ist hier die Beeinflus-
sung wesentlich geringer infolge der schwécheren
Leistung des Senders und des groReren Frequenz-
abstands.

Bei dem in nachster Zeit zur Auslieferung kom-
menden abgeédnderten Typ unseres Sport-Supers
Siemens 36a sind die Zwischenfrequenzen geéndert
worden (siehe den folgenden Aufsatz). Aus diesem
Grunde sind die hier angegebenen Anderungs-
maRnahmen nur fur das bisher ausgelieferte Gerét
Siemens 36 anzuwenden. Mit.

Der neue Sport-Super Siemens 36a WLK.

Die Typenbezeichnung dieses neuen Dreirdhren-
Superhets zeigt, da er eigentlich kein neuer Emp-
des

fanger, sondern lediglich der Nachfolger
Siemens 36 WLK ist.
Wenn ein Empféangertyp
vorzeitig ausverkauft ist,
pflegt man im algemei-
nen einfach eine Neu-
auflage zu machen. Das
haben wir dieses Mal
nicht getan, und wir wol-
len lhnen deshalb die
Griinde angeben, die zu
einer kleinen Umkon-
struktion fuhrten.
Zunachst haben wir
jetzt bei diesem Sport-
Super das Gehause etwas

vergroRert und anders
ausgestattet. Es besteht
wieder aus poliertem

NuBbaumbholz, aber Laut-
sprecher- und Skalenéffnung sind nun nicht mehr
getrennt, sondern von einem einzigen eingesetzten
PreRstoffrahmen umgeben.

Im vorhergehenden Aufsatz wird eine Eigenart
des Siemens 36 beschrieben, die Ihnen zum Teil
bekannt ist, soweit Ihr Arbeitsgebiet in West- und
Stddeutschland liegt. Seit der Wellenumstellung
am 15. Januar schlégt nédmlich der Sender Luxem-
burg im Mittelwellenbereich Uberall durch oder
erzeugt auf jedem Sender einen Pfeifton. Wenn
man dem auch in einfacher Weise abhelfen kann,
so erschien es fir eine Neuauflage des Empféangers

doch ratsam, eine andere Zwischenfrequenz zu
waéhlen. Das ist nun beim neuen Siemens 36aWLK
auch geschehen, bei ihm liegt die Zwischenfrequenz
im  Mittelwellenbereich
auf 3135 kHz statt wie
bisher auf 232 kHz. Da-
mit haben wir den Haupt-
grund zur Umstellung des
Gerétes erortert. Durch
diese Anderung sind die
Pfeifstellen, die der Sen-
der Luxemburg und an-
dere in der Nahe der
bisherigen Zwischen-
frequenz gelegene Sen-
der erzeugten, beseitigt
worden.

Gleichzeitig mit dieser
Anderung wurden die
beidenRohrenRENS1264
durch die Réhren RENS
1284 ersetzt, die eine
etwas groRere Verstérkung besitzen. Im Ubrigen
ist die Rohrenbestiickung die gleiche geblieben.
Auch die anderen lhnen bekannten hervorragen-
den Eigenschaften wie groBe Empfindlichkeit,
hochste Trennscharfe bei einfachster Bedienung
und groRe Klangfille besitzt das neue Gerét eben-
falls wieder.

Es ist auBerdem noch zu sagen, dafl der neue
Siemens 36aWLK nur mit Kurzwellenteil und nur
fur Wechselstrom gebaut wird und daf} sein Preis
RM 240.— einschliel3lich Rohren betrégt. Die Lie-
ferung beginnt Anfang Marz. Scht.
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Wie werben Sie fur den Storschutz?

Wir bringen im folgenden einen Auszug aus dem Vortrag, den Herr Heiden, S& H, Literarische
Abteilung, vor kurzem ds AbschluB einiger von unseren Geschéftsstellen veranstateter Stors

schutzkurse gehalten hat.

Es gibt wahrscheinlich Volksgenossen, die vom
Storschutz Uberhaupt noch gar nichts gehort haben.
Erst wenn von den verschiedensten Seiten immer
und immer wieder der Gedanke Storschutz an ale
herangetragen wird, bleibt etwas hangen. Es mu3
aber bei alen Volksgenossen das Gefiihl dafur er-
weckt werden, da man ebensowenig den Rund-
funk stéren darf, wie man im Konzert oder im
Theater stért. Es muB3 ihnen das Gefiihl anerzogen
werden, daB der Rundfunk fur viele die einzige
Freude ist, und daB es Anstandspflicht ist, diese
Freude nicht zu stéren. Dasist die Grundlage auch
fur die geschéftliche Stérschutzwerbung.

Nun kann natiirlich jemand kommen und sagen:
,Fur Storschutz ist eine Werbung ja gar nicht
nétig. Wir bekommen ja das Funkschutzgesetz!"
Ja, das wére so der Traum: Zwangsweise vorge-
fuhrte Kundschaft! Aber ich glaube, wenn wir da-
mit rechnen, dann wirden wir eine schone Ent-
tauschung erleben. Der Gesetzgeber will uns nicht
die gebratenen Tauben in den Hals schicken, son-
dern er will eine Handhabe geben, damit nachge-
falt werden kann, wo es notwendig ist. Um un-
sere Geschafte miissen wir uns aber schon selber
kiimmern.

Selbstversténdlich bedeutet schon das Heraus-
kommen des Gesetzes einen ganz gewaltigen Pro-
pagandaansto. Es wére aber verkehrt, jetzt dar-
auf zu warten. Bis dahin konnen Sie ja schon
durch gut ausgefihrte Arbeiten Ihren Ruf als Stor-
schutzfachmann gesichert und Referenzen ge-
wonnen haben, die Ihnen bei Herauskommen des
Gesetzes den vollen Einsatz erleichtern.

Stellen wir uns also bewuft auf die Stérschutz-
werbung ein! Bewuft auf diese Propaganda ein-
stellen, das heifst: Nicht gelegentlich mal sagen:
Jetzt will ich Reklame machen. Nein, bei all und
jedem miissen wir denken: Wie kann ich das mit
fur den Stérschutz ausnutzen? Es darf z. B. kein
Brief, keine Rechnung, keine Bestellung von Ihnen
hinausgehen ohne den Stempel ,Kampf den Rund-
funkstérungen".

Die Keimzelle Ihrer Stoérschutzwerbung miissen
natirlich Ihre Geschéftsraume sein. Ich meine
nicht, weil Sie da sitzen und Ideen ausbriiten sollen,
sondern weil zunéchst einmal das eigene Geschaft
propagandamaRig ganz auf Storschutz eingestellt
werden muB. Fangen wir drinnen an. Selbstver-
standlich ist, daf} jeder, der den Laden besucht,

»S-R-N."

nach Erledigung seiner Wiinsche ausdriicklich auf
den Stérschutz aufmerksam gemacht wird. Wir
fragen also: ,Darf ich lhnen einmal einen inter-
essanten Storschutzversuch vorfihren?" oder , Wir
untersuchen jetzt kostenlos, ob elektrische Geréate
entstért werden missen. Dirfen wir einmal bei
Ihnen vorsprechen?" oder ,Darf ich lhnen einmal
die Wirkung einer abgeschirmten Antenne vor-
fahren?"

Es wird so leicht niemand abschlagen, sich eine
solche Vorfuhrung anzusehen. Unsere Aufgabe ist
es nun, dafir zu sorgen, daB diese Vorfuhrung
moglichst eindringlich ist. Wir richten uns also
eine Ecke in unseren Geschéftsraumen dafur her.
Die ganze Anlage missen wir aber so treffen, dal
sie leicht verstandlich ist und vor allem so, daR
der Kunde sie selber auch probieren kann, damit
er naher interessiert wird. In unserer deutschen
Sprache haben wir das schéne Wort ,begreifen”.
Dieses Wort hat einen viel tieferen Sinn, als wir
denken, wenn wir es nur so dahersprechen. Es
bringt den Begriff des Verstehens zusammen mit
dem Greifen, mit dem Anfassen. Und so ist es
tatsachlich. Beobachten Sie mal die Leute, wenn
Sie ihnen etwas zeigen. Es zuckt ihnen ja direkt
in den Fingern, das, was Sie vorfihren, selber an-
zufassen, und diese Tatsache, meine Herren, mussen
wir ganz bewuBt fir unsere Werbung ausnutzen.
Deshalb miissen wir auch unsere Storschutzecke
so einrichten, daB Kunden, die vielleicht einen
Augenblick auf Bedienung warten missen, zu ihr
hintreten und selbst einmal ihre Versuche machen
konnen.

Aber noch eine andere Eigenschaft der Men-
schen mussen wir berticksichtigen. Sie wollen ver-
trauen konnen. Das lehrt die Beobachtung, daf3
sie immer am liebsten da hingehen, wo andere auch
hingegangen sind. Zu einem Arzt, der schon eine
grofRe Praxis hat, gehen immer noch mehr Leute,
selbst wenn sie stundenlang warten mussen. So
sind die Menschen. Gerade hinsichtlich des Ver-
trauens wird lhnen, meine Herren, der Rickhalt,
den Sie bei der Benutzung unseres Materials durch
uns und unseren Namen haben, eine sehr gute
Hilfe sein. Es kommt aber auch
darauf an, den Leuten den Ein-
druck zu geben, daR Sie selbst g
eine entsprechende Praxis haben. "=
Da wird es gut sein, wenn Se .EL‘

\%

_g.\.}:

¥

Stérschutz-Beratung

g
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unter der Uberschrift , Aus meiner
Entstérungs- Praxis" immer eine
gerade fertig gewordene Arbeit
ausstellen. Die Leute wollen aber
auch das Gefuhl haben, daR der
Mann, zu dem sie gehen sollen, Uber gutes Rust-
zeug verfugt. Deshalb empfehle ich, heben Sie
den Siemens-Storschutz-Koffer nicht irgendwo in
der Werkstatt auf, sondern stellen Sie ihn im Laden
auf, in der Nahe der Storschutzecke, wo ihn jeder-
mann sehen kann. Dasselbe trifft naturlich in
noch hoherem Mafle zu auf das Storsuchgerat.

Und nun zum Schaufenster. Selbstversténdlich
muB auf ales das, was Sie im Laden fir die De-
monstration vorgesehen haben, im Fenster hinge-
wiesen werden. Ebenso missen Sie im Fenster
sténdig ein Hinweisschild haben, daB Sie unter-
suchen, ob Geréte entstért werden miissen. Aber
Uber diese Hinweise hinaus muf3 das Schaufenster
als solches auch ganz zur Stérschutzwerbung her-
angezogen werden. Nun werden Sie vielleicht
sagen: ,Das geht nicht. Was ich nicht im Fenster
zeige, das verkaufe ich nicht." Wir missen aber
einen Auftakt haben, und wir kommen bestimmt
auch aus dem Streit ,Hier Storschutz — hier an-
dere gangbare Ware" heraus, wenn wir entweder
beidem einen entsprechenden Raum einraumen,
aber dann rratirlich klar gegliedert, oder, was das
bessere ist, wenn wir uns entschlieen, ofter um-
zudekorieren. Ich wei genau, was es heifdt, ein
Fenster umzudekorieren, und doch empfehle ich
immer wieder: Dekorationswechsel! Dekorations-
wechsel!

Wenn man téglich denselben Weg geht, taglich
dasselbe Pflaster tritt — und so steht es ja mit den
meisten Menschen, die an lhrem Fenster vorbei-
kommen —, dann sehnt man sich doch geradezu
danach, mal etwas anderes vor Augen zu haben.
Wenn die Schaufenster immer dasselbe Aussehen
haben, dann trottet man an ihnen vorbei, sind sie
aber spurbar verandert, dann fallt es auf, dann
sieht man sie sich an. Deshalb: Oft umdekorieren!

Damit aber die Wandlung auch wirklich deutlich
in Erscheinung tritt, brauchen Sie starke Mittel im
Fenster. Wir wollen lhnen da helfen mit unseren
Plakaten und mit unserem Schaufenstermaterial.
Vor allem immer unseren Storschutzritter ins
Fenster! (Siehe die farbige Beilage in diesem Heft.)

Es kommt aber auch auf den Geist an, aus dem
heraus man dekoriert, und da miissen wir uns eins
klarmachen: Hier beim Stérschutz stehen wii
eigentlich auf einer Grenze. Sie verkaufen ja nicht
mehr Ware, Sie verkaufen ja eine Arbeitsleistung
und zwar eine hochwertige, geistige Arbeitsleistung.
Deshalb kénnen Sie auch der werblichen Aufgabe
die hier gestellt ist, nicht gerecht werden, wenr

Sie nur die Kondensatoren, nur die Stérschutzmittel,
die an sich natirlich sehr wichtig sind, ihren Wert
fur den Kéufer aber erst durch den sach- und fach-
gerechten Einbau bekommen, ins Fenster stellen.
Sie mussen fir die Arbeitsleistung werben! Wie
macht man das?

In der Handwerkerwoche haben wir vor einiger
Zeit sehr gute Beispiele dafir gesehen. Die Uhr-
macher z.B. hatten ihr ganzes vielfétiges und
interessantes Werkzeug ausgestellt. Sollten wir
jetzt bei der Storschutzpropaganda nicht auch
etwas ahnliches machen?

Wir brauchen also Fenster, in denen wir Bei-
spiele aus unserer Praxis zeigen, in denen wir
zeigen: mit welchen Hilfsmitteln der Entstorer ar-
beitet, mit dem Storschutzkoffer, dem Storsuchgerét,
demlsolationsprifer und was noch alles dazugehért.
Das ist die beste Weise, es von vornherein abzu-
biegen, daf? auch an die Entstérung sich Murkser und
Bastler heranmachen. Wir miissen den Leuten durch
unsere Dekoration und durch die Beschilderung un-
serer Dekoration sagen, daf3 Entstérung Sache des
Fachmanns ist, daR fir die Arbeiten, die wir aus-
fuhren, wichtige Vorschriften zum Schutz von Leib
und Leben der Kundschaft bestehen. Wir sollten den
Leuten auch einmal die verschiedenen Storer in
einer Parade aufzeigen. Sie, meine Herren, kom-
men gewil aus lhrer Praxis heraus auf Dinge, die
noch viel interessanter sind, wenn Sie sich nur
einmal freigemacht haben von dem ublichen Stil
der Schaufensterdekorationen, wenn Sie sich nur
einmal die Aufgabe gestellt haben: Ich will von
Zeit zu Zeit mein Schaufenster auch fur die Auf-
klarung des Publikums und damit fur meine alge-
meine Firmenreklame benutzen.

Soviel von der Keimzelle derStérschutzwerbung,
von lhrem eigenen Geschaft — und jetzt gehts
raus zur Kundschaft!

Diese teilen wir ein nach den gelieferten Waren.
Drei Gruppen schlage ich vor:

Haushaltartikel, die Stérer sind,
gewerbliche Maschinen usw., die Stérer sind,
und Rundfunkgeréte.

Die erste Gruppe sehen wir uns nun darauf an,
welche Art der Bearbeitung sich lohnt. Auf alle
Félle missen wir den Leuten jetzt einen Brief
schreiben und sie darauf aufmerksam machen, da3
das friher gelieferte Haushaltgerdt auch stéren
konnte, und wir missen den Leuten sagen, dafd wir
mit Rucksicht darauf, daf sie damals bei uns ge-
kauft haben, jetzt kostenlos eine Untersuchung
vornehmen, ob eine Entstorung nétig ist oder nicht.
Wir wirden sogar hinkommen. Anruf gentigt.

Bei denen, die gut bei Kasse sind, die Uber meh-
rere Haushaltgerate verfiigen und die auch in der
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Nahe wohnen, sehen wir auerdem im Anschlu
an unseren Brief auch einen Besuch vor.

Bei der zweiten Gruppe, bei den gewerblichen
Maschinen, missen unbedingt Brief und Besuch
eingesetzt werden, und ich gehe sogar noch einen
Schritt weiter. Fir diesen Fall mochte ich Ihnen
noch eine telefonische Werbeaktion vorschlagen.
Sonst ist ja die telefonische Werbung fir unsere
Branche nicht gerade sehr angebracht. Aber wir
sollten uns doch einmal darauf einrichten, daf3 wir
an dem Tage, wo das Gesetz herauskommt, alarm-
bereit dastehen und nach einer Liste hintereinander
samtliche Leute aus dieser Gruppe anrufen, bei
denen Uberhaupt die Aussichten auf ein Geschéft
einigermallen giinstig sind.

Ich habe nun immer von den Besuchen ge-
sprochen, und nun mussen wir uns auch kurz dar-
Uber klar werden, was wir zu diesen Besuchen
brauchen — an Riistzeug meine ich. Uberall da, wo
wir damit rechnen koénnen, daB ein Rundfunkgerat
im Hause ist, sollten wir wenigstens ein kleines
Stérmodell, das aus einer einfachen Klingel und
einem wahlweise anzuschaltenden Kondensator be-
steht, mitnehmen. Den Kloppel der Klingel neh-
men wir ab, sonst halten die Leute das Klingeln
fur die Stérung. Nun treten wir mit unserem Mo-
dell zu dem Rundfunkgerét, halten es an die An-
tennenleitung und fihren den Leuten vor: Sie wie
es jetzt in Eurem Rundfunkgerét prasselt, so oder
noch viel schlimmer prasselt es bei Euren Nach-
barn, wenn Ihr Euer Hausgerédt oder Euren Motor
in Betrieb habt.

Viel besser gelingt eine solche Demonstration
nattrlich, wenn wir Gber ein Stoérsuchgerat ver-
figen. Dann koénnen wir namlich direkt zeigen,
wie das betreffende Gerat oder die Maschine, der
wir zu Leibe gehen wollen, stort. Eine solche Vor-
fuhrung ist so unendlich viel Uberzeugender, as
Worte es sein konnen, daB ich lhnen dringend
empfehle: Richten Sie sich dafir ein.

uUnd nun zur né&chsten Gruppe, zu den Leuten,
denen wir Rundfunkgeréte geliefert haben. An sie
missen wir uns wenden und fragen, ob sie Uber
Storungen zu klagen haben. Gleichzeitig fragen wir
nattirlich auch, ob sie selber stérende Gerate haben.
Am besten ist es, wenn Sie diesen Leuten eine
kleine Anfragekarte beilegen, die Sie nach einiger
Zeit wieder einsammeln lassen. Allein die Tat-
sache, daB wir uns um das gelieferte Geréat wieder
kimmern, ist von einer derartigen Werbewirksam-
keit, daR wir diese Aktion keinesfalls versdumen

durfen. Und glauben Sie sicher,
Sie kommen damit einer ganzen
Reihe von Storschutzgeschéaften
auf die Spur.

Und nun zu den Kunden, die
wir neu gewinnen wollen. Zunachst stellen wir
uns ganz systematisch StraRe fir Strafe die Adres-
sen zusammen, wo groRere Entstérungen zu er-
warten sind, und schreiben mal. Aber auf keinen
Fall etwa an alle den gleichen Brief. So ein all-
gemeiner Brief ist genau wie die berihmten Kom-
binationszangen, die man als Beil, als Hammer,
als Kistenoffner, als Schraubenzieher und schlieR-
lich auch noch zum Néagelreinigen benutzen kann,
aber zu keinem richtig. Der zinftige Fachmann
arbeitet nicht mit ihnen. Und so sucht der ziinf-
tige Werber seine Briefe auch moglichst so zu
fassen, daB sie auf die Verhaltnisse bei den Leuten
soweit wie moglich zutreffen.

Nun werden Sie sagen, meine Herren: So viele
Briefe entwerfen, das konnen wir ja gar nicht, wir
haben ja noch eine kleine Nebenbeschéftigung.
Und damit haben Sie vollkommen recht. Aus diesem
Grunde stellen wir Ihnen gern fiir die verschieden-
sten Féle Briefentwurfe zur Verflgung. Ja, wir
gehen noch weiter und vervielfaltigen die Briefe
sogar auf einem passenden Briefbogen, der den
Storschutzritter zeigt.

Weitere Glieder in der Kette Ihrer Werbung
konnen sein: Die Anzeige und das Kinodiapositiv.
Die Anzeige empfehle ich in diesem Falle aber nur
dann, wenn Sie eine Zeitung wahlen, die das Ge-
biet, das Sie bearbeiten wollen, richtig erfafdt, aber
nicht viel mehr. Es hat keinen Zweck, die Grenze
zu weit zu spannen, lieber ein engeres Feld ab-
stecken, aber grindlich beackern. Jedenfalls halten
wir nette Anzeigen, die nicht zuviel Raum ein-
nehmen und doch auffallen, ebenso wie Kino-Dias
fir Sie bereit.

Hinter allem, was wir Ihrer Aktivitat empfehlen,
steht als starker Ruckhalt unsere Propaganda und
der Name unseres Hauses. Vor alen Dingen aber
wollen wir Thnen einen technischen und geschéft-
lichen Riickhalt geben, und wir werden deshalb
immer und immer wieder mit unseren Vorschlagen
an Sie herankommen, immer wieder von uns horen
lassen, immer wieder um Sie werben. Und das,
meine Herren, lassen Sie sich bitte als letztes Bei-
spiel dienen. Werben auch Sie lhren Kunden ge-
geniuiber mit derselben Unermudlichkeit, mit der-
selben Hartnackigkeit, die Sie an uns beobachten.

Storschutz ist Kundendienst!




Sehr geehrter Herr Mill er!

_ Jahrel ange Ceschéft sbezi ehungen ver bi nden
S e mt unseremHause. Wr nocht en | hnen daher
als altem gutem Kunden im Vertrauen einige
Tips geben, “die lhnen gew 3 nicht unw || kom
men seéin werden.

. Der Haupttrubel imRundfunkgeschaft ist nun
wi eder vorbei, und S e haben jetzt Zeit, sich
auch der D nge mal w eder etwas anzunehnen,
die S e aul’er Rundfunkger at en noch fuhren. Wr
haben in letzter Zeit Vverschi edene neue Arti -
kel herausgebracht, die Ihnen zum Teil _wohl
bereits bekannt sind. Da aber gerade jetzt
w eder di e Verkaufsnoglichkeiten dafur beson-
ders Igunstl .sind, nochten wir sie Ihnen noch
einmal” in Erinnerung bringen.

S e wissen, .zu Cstern ist in_den Schul en
Ver set zungstermn. Versetzung —Sie erinnern
si ch woh| ‘sel bst noch daran, mt wel ch gem sch-
ten Gefuhlen pan als Junge an die Versetzun
zu GCstern dachte. Und so mancher . alter Herr
i'st umdie Versetzung seines Sproflings nicht
m nder besorgt als dieser selbst, denn abge-
sehen von andern Cesi cht spunkt en, bedeutet Tur
ihn ja das Wrteil ,nicht versetzt" einweite-
res Jahr Schul gel d zahl en.

Na, und dann wird mt allen noglichen Mt -
teln versucht, den ,Herrn Sohn" Zu veranl as-
sen, sich getalligst auf den Hosenboden zu
setzen, damt er ‘es noch schafft. Da werden
farchterliche Drohungen ausgespr ochen und ver -
| ockende Versprechungen gefmacht —___ \%nn er
doch noch versetzt werden sollte, dann mag er
si ch was winschen, der Bengel ", brummt der Herr
Papa. - Und vielleicht hiTft das? -

Jedenfal l's, wenn er versetzt wird, dann nu3
er sich einen Si emens - El ektrobau-
kast en von Radio-Miller in der Steinstralle
winschen, daf ir missen S e sorgen, Herr Mil | er!
- Und das ist gar nicht so schwer. Vés mei nen
Sie, was so_ein Junge von etwa 12 Jahren an
fur Spald am Experimentieren und Schalten mt
di esemBaukasten hat. Und der ,alte Herr" wrd
um so |ieber den Winsch des Jungen erfillen,
al's er ja ohne weiteres einsehenw rd, dafll das
Spi el nmt demBaukasten weit mehr als ein Spiel
ist. Das Spiel wrd dem Jungen zum Physi k-



icht - und der Physikunterricht in der
wird ihm zum Spi él werden.

. An die 300 interessante Versuche |assen
sich mt demBaukasten ausfuhren und—na, eine

f I'i che Anwei sung fur di e Experinente ken-
a wohl_bereits, wenn nicht, schickt
sere Ceschaftsstelle auf Anfordern
nd solche zu. Also das ist jetzt eine
C it, Herr Miller, die Se_ hicht vor-
Uber gehen | assen dirfen! Stellen S e den Bau-
kasten in das Fenster, verteilen S e Wrbe-
blatter an die Schiler am Schul ei ngang und
schicken S e Wrbebriefe an die Eltern, —wr
stellen lhnen die Wrbemttel dafur gern zur
Ver f igung.

Aber auch bei anderen GCel egenheiten kann
man natdrlich den Baukasten als Geschenk an-
bi eten, nicht nur zu Gstern; Geburtstage z.B.
wer den j a das %a_nze Jahr_irgendwo nal gefeiert.
Und schiieRlich ist der Baukasten auch ein aus-

ezej chnetes Lehrmttel. A so auch di e Schul en
earbeiten, Herr Miller!

Zu Gstern wird nicht nur Kuchen gegessen
und werden nicht nur Csterejier gesucht, in
manchen Fanmilien enthalten die Gstereier auch
Geschenke und Wberraschungen. Dazu ei gnen sich
sehr gut di e anderen S emens—Kl ei ner zeugni sse .

s& nmachen Sie lhre Kunden auch darauf auf-
ner ksam

Legen Se z.B. die Sirama in ein grofRes,
bunt eS Papposterei und stellen S e das in |hr
Gsterschaufenster. Wl cher Mann wirde sich
nicht uber solch ein Gsterei freuen? —Und
wenn S e es so einrichten kénnten, daR in dem
Gsterel , das der Hausherr der Hausfrau schenkt,
die Vi brognom- Zusatzteile sind, die aus
jeder el ektrischen Rasi ermaschi ne einen vol | -
st andi gen Vi brations- Massage- Apparat nachen,
dann wurde die Freude erst recht grof3 sein,
ni cht wahr?

_ Fur Sel bstrasierer - GObrigens nicht nur fir

die Besitzer einer Sral - haben wr jetzt
el nen weiteren praktischen Artikel herausge-
bracht, den S'rama-Klingenscharfer .
Mt dem kil ei nen handl i chen "Apparat kann man
ederzeit seine Rasierklingen - jedes bellie-
ige Fabrikat! - haarscharf machen.

. Auch unser kleiner elektrischer Duft-Ven-
tilator , Rot ognom" ist ein Geschenkarti-
kel , mt demman imer w eder Freude bereiten
kann; vergessen Sie 1hn nicht bei Ihrer GCster-
dekor ati on.

.Man nmul3 die Feste feiern, wie sie fallen"
heifit ein altes Sprichwort - und man mui3 die
Ver kauf snogl i chkei't en_ausnut zen, w e sie sich
bieten, ist fur uns die Fol gerung daraus.

Frohl i che Gstern und ei n gut es Gst er geschaft
Mt deutschem G uR}

SIEMENS & HALSKE AG
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Unser neuer Sperrkreis Rsz 25,
ein unentbehrliches Zusatzgerat.

Der Sperrkreis ist fur viele Rundfunkhorer die
einzige Rettung aus dem Tohuwabohu der Sender.
Solange es Rundfunk gibt, kennen wir ihn schon,
nur war damals
seine  Anwen-
dung bedingt
durch die unge-
niigende Trenn-
schéarfe der Emp-
fanger. Heute,
im Zeichen der

GroRsender,
brauchen wir
ihn, um die mit
enorm  grofer
Feldstarke ein-
fallenden  Sen-
derriesen zu
schwéchen. Die Trennschérfe der Empfanger kann
nicht weiter gesteigert werden, um die Klangfille
zu erhalten. Die Arbeitsweise unseres Empfangers
wird aber durch die Verwendung eines Sperr- oder
Vorkreises keinesfalls beeintrachtigt. Und das ist
sehr wichtig! Trotz groRerer Trennscharfe keine
Verschlechterung der Wiedergabe!

Bild 1. Sperrkreis Rsz 25,

Der moderne Sperrkreis unterscheidet sich ge-
waltig von seinen Vorgangern. Wir kénnen an
Kurvel (Bild 3), der Resonanzkurve einesalten Sperr-
kreises feststellen, daf3 nicht nur die Frequenz eines
Senders, sondern ein ganz breites Frequenzband
geschwécht wird. Man konnte diese Kreise auch
,bessere Ausschalter” nennen, da bei ihrer Ver-
wendung auBer dem Ortssender oft kein Fern-
sender mehr zu
héren war. Diese
Sperrkreise sind
heute (berholt!
Durch Verwen-
dung der neuen
Siemens-Sirufer-
Spule ist es mog-
lich geworden,
sehr verlustfreie
Abstimmkreise

aufzubauen.
Schaltet man die-
ser Spule einen
Luftdrehkonden-
sator mit Calit-Isolation parallel (Bild 4), so er-
hélt man eine Resonanzkurve, die die Anforde-
rung an einen Sperrkreis voll erfillt (Kurve la,

Bild 2, Sperrkreis Rsz 25 (innen).

Bild 3). Da aber eine so grof’e Sperrwirkung
bei weitem nicht notwendig ist, wahlt man einen
Abgriff an der Spule, an dem die Antenne an-

Bild 3,

geschlossen wird (Bild 5). Dadurch geht zwar
die Gesamtsperrwirkung etwas zuriick, aber die
Flankensteilheit wird viel groBer (Kurvell, Bild 3).

Zum Emplinger zum Empfiager

Bild 4. Bild 5.
Nun erst ist die Moglichkeit gegeben, wirklich nur
einen Sender auszusperren und bereits den be-
nachbarten Sender einwandfrei zu empfangen.
Nicht nur fir
den Rundfunk-
wellenbereichist
. unser Rsz 25 zu
gebrauchen.
Durch einfaches
Umstecken der
Antenne kann er
auch fur Lang-
wellen verwendet werden. Gerade in diesem Be-
reich ist seine Anwendung sehr zweckméaRig, denn
dort liegen die stérksten Sender und noch dazu
sehr nahe nebeneinander.

Eild &
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Das Anwendungsgebiet des Rsz 25 ist aber noch
nicht erschopft. Stort kein bestimmter Sender,
sondern klagen wir — z. B. bei einem &lteren Gerat
— Uber allgemeine Trennschwierigkeiten, dann
greifen wir ebenfalls zu ihm. Er kann némlich auch
als Vorkreis Verwendung finden. Bild 6 zeigt die
Schaltung.

Wéhrend wir bekanntlich beim Sperrkreis auf
den storenden Sender abstimmen, stellen wir den
Vorkreis scharf auf den zu empfangenden Sender
ein. Wir erreichen dadurch eine gréfRere Spannung

der eingestellten Frequenz am Eingang des Ge-
rdtes und konnen sicher die gewinschte Station
héren. Die Nachbarfrequenzen werden jedoch nicht
mitverstarkt und treten in den Hintergrund. Auch
auf diese Art kann also eine groRere Trennschéarfe
erzielt werden.

Unser Rsz 25 ist fur jeden Empfanger der ge-
eignete Sperrkreis. Auch vom Heinrich-Hertz-
Institut fur Schwingungsforschung ist er begut-
achtet und als Sperrkreis fir den Volksempfanger
VE 301 zugelassen worden. Hbr.

Der Sirama-Klingenscharfer.

Sie selbst werden es, falls Sie Selbstrasierer sind,
schon oft bedauert haben, wenn die guten, nur
wenige Male verwendeten Klingen weggeworfen
werden missen. Mit Recht, man muR
sich einmal vergegenwartigen, wie viel
Geld man damit im Laufe eines Jahres,
und seien dieKlingen noch so billig, weg-
wirft. ,Ja, wenn es nicht so umsténd-
lich wére, das Schleifen" — werden Sie
sagen. Nun, mit dem neuen
Sirama-Klingenscharfer — wird
es jetzt wirklich bequem ge-
macht.

Der Sirama-Klingenscharfer
ist ein kleines, handliches Ge-
rét. Die Schleifbewegung er-
folgt nicht wie bei den meisten Klingenschérfern
geradlinig senkrecht zur Schneidkante. Das Vor-
bild war vielmehr die kunstfertige Hand, die in
kreisender Schleifbewegung eine Klinge auf einem
Stein abzieht. Zur Erzielung der kreisenden Schleif-
bewegung wird die Klinge auf zwei Exzenterstifte
aufgelegt. Die Klinge wird dann gleichzeitig von
beiden Seiten geschliffen, so daR eine Gratbildung
an den Schneidkanten ausgeschlossen ist. Ein wei-
terer wesentlicher Vorzug besteht darin, daB sich
die Schleifbacken durch ihre federnde Anordnung
selbsttatig dem Schleifwinkel der handelstblichen
Klingen vollkommen anpassen. Der urspriingliche,
gunstige Schnittwinkel jeder Klinge wird also er-
halten und die Klinge in keinem Fall verschliffen.
Die Schleifbacken selbst bestehen aus einem Spe-
zialmaterial, das auf Grund langwieriger Versuche
als besonders geeignet gefunden wurde. Die Aus-
fahrung ist sehr solid, kein Leder oder sonstige
schnell abnutzbare Werkstoffe werden verwendet.
Daher ist der Sirama-Klingenscharfer nahezu un-
verwistlich.

Der Hauptvorzug des Sirama-Klingenscharfers
jedoch ist die auffallend leichte Handhabung. Man
legt die Klinge auf die zwei Exzenterstifte und

Sirama-Klingenschirfer,
aufgeklappt.

Das Kistchen fst nor 60 mm lang, 37 mm breit, 27 mm hoch.

klappt das kleine Kastchen zu. Dann befestigt
man das eine Ende der Antriebsschnur an einem
Haken und fuhrt den Apparat auf der gespannten
Schnur einige Male hin und her. Da-
mit ist der Schleifvorgang schon be-
endet.

Und nun probieren Sie einmal selbst;
Uberzeugen Sie sich von dem
erstklassigen  Schliff  der
Klingen. Sie werden dann
um so besser verkaufen.

Wenn jetzt jemand Ihr
Geschéft betritt, haben Sie
fur das Verkaufsgesprach
immer die aktuelle Frage:
"Kennen Sie tibrigens schon
den neuen Sirama- Klingenschérfer?" Als ge-
schickter Verkdufer werden Sie an einigen bereit-
liegenden Klingen sogleich zeigen, wie man damit
umgeht.

Die Scharfe der Klinge vor und nach dem
Schleifen lakt sich ja dabei dem Kunden auf ein-
fache Weise deutlich vor Augen fuhren.

Das Innere des
Din S« fdemig eingeiegte Ante

ramasKlingenschirfers.
buur karm bequem ausgewechsele wesden,

Auch in bezug auf gefdlliges AuBere konnen
Sie den verschiedensten Wiinschen entsprechen,
da das Metallkéstchen von uns in drei verschie-
denen Farben (rot, blau und elfenbein) geliefert
wird. Ru.
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Vermindert ein Stérschutz
die Heilwirkung eines Hochfrequenz-Apparates?

Es wird immer wieder gefragt, ob die Beschal-
lung eines Hochfrequenz-Heilgerdtes mit einem
Rundfunk-Stérschutz die Heilwirkung auch be-
stimmt nicht beeintréchtigt. Der Grund fir diese
Fragen ist wohl darin zu suchen, daB bei einer
groBen Anzahl Hochfrequenz - Heilgeraten noch
eine kleine Neon-Lampe in dem Hochfrequenzkreis
liegt, die aufleuchtet, wenn der Apparat in Betrieb
ist. Wird das Gerét jedoch mit einem Storschutz
beschaltet, so leuchtet die Neon-Réhre nicht. Das
ist nun nicht etwa ein Zeichen dafir, da keine
Hochfrequenz mehr erzeugt wird, sondern gerade
ein Hinweis darauf, daR die Entstérung wirksam
ist. Privatdozent Dr. Schliephake-Jena hat bereits
im Jahre 1930 Versuche mit Hochfrequenzgeréten
mit und ohne Stdrschutz an Modellen (z. B. Brot-
teig) und Menschen gemacht und festgestellt, dal
ein Storschutz die Heilwirkung keinesfalls beein-
trachtigt, dal3 im Gegenteil die Wirkung bei Ver-
wendung des Storschutzes erhéht wird.

Durch die Einschaltung des Stdrschutzes in die
Netzzuleitung wird namlich nur die Netzleitung
gegen das Zuruckfluten der Hochfrequenz abge-
riegelt. Dadurch allein wirde also noch keine
vollige Entstérungswirkung erzielt werden, denn die
Hochfrequenz geht von der Behandlungselektrode
auf den Patienten Uber und strahlt von diesem in
den freien Raum aus, es besteht hier also ein of-
fener Schwingungskreis. Deshalb schaltet man noch
die Sondenhtilse Gber den Handgriff der Behand-
lungselektrode: so entsteht ein geschlossener
Schwingungskreis von der Elektrode tber den Pa-
tienten zur Sondenhillse und zurtick zum Hoch-
frequenzgerédt. Die Raumstrahlung ist dabei so ge-
ring, daf sie nicht stoérend wirkt. Bei Behandlung
durch eine zweite Person muB natirlich der Be-
handelte die Abschirmhulse in die Hand nehmen,

um den Kreis zu schlieRen; die Hilse ist also in
diesem Falle vom Handgriff zu entfernen. Lei-
der wird dies sehr oft Gibersehen, so
daBR MiRBerfolge unausbleiblich sind.

Bei nichtentstérten Heilgerdten empfindet je-
mand, der den sich Bestrahlenden wéhrend der
Behandlung berthrt, ebenfalls das Prickeln der
Ubergehenden Energie. Die zweite Person ist also
»parallelgeschaltet". Ist das Gerét jedoch entstort,
so kann natirlich die Energie nicht mehr durch die
zweite Person wahrgenommen werden, da der
Stromkreis bereits tber die erste Person und die
Sondenhiilse geschlossen ist. Die Energie geht also
den leichteren direkten Weg und nicht Gber die
,parallelgeschaltete” zweite Person. Wollen sich
zwei Personen gleichzeitig bestrahlen, so missen
sie sich , hintereinanderschalten”, d. h. die beiden
Personen beriihren sich, die eine wird mit der Elek-
trode bestrahlt, wéhrend die andere die Abschirm-
hilse bertihrt. Bei dieser Anordnung kann die
Sondenhiilse natirlich auf dem Handgriff bleiben,
wenn die zweite Person die erste bestrahlt. Und
wie ist es mit dem Leuchten der Neon-Lampe?
Die Neon-Réhre liegt zum Patientenkreis im Neben-
schluB. Sie brennt nicht, wenn auf anderem Wege
(also z. B. durch die Abschirmung) der Schwin-
gungskreis geschlossen wird.

Die Behandlung kann mit einem beschalteten
(entstorten) Gerat wirksamer sein als mit einem
unbeschalteten, bei dem die von der Behandlungs-
elektrode in den Korper gelangende Energie von
der ganzen Korperflache in den Raum abstrahlt.
Ist der Stromkreis iber eine Sondenhiilse ge-
schlossen, so tritt eine "Strahlenbiindelung" ein,
da die Energien naturlich auf kirzestem Wege zu-
rickflieBen wollen. Die Intensitét kann also be-
deutend starker werden. K—er.

Fir die Bezirke mit Riesensendern!

Viele Besitzer von Netzempfangern wundern sich dartiber, daf’ ihnen trotz eines guten Sperrkreises
die Ausschaltung ihres néchsten Grof3senders nur unzureichend gelingt. Der Grund liegt darin, daB viel
hochfrequente Energie tuber die Netzleitung in das Empfangsgerét eindringt; denn nicht alle Empfanger

sind dort gegen Hochfrequenz abgeriegelt.

Schalten Sie in solchen Fallen das Siemens-Stor schutzger at Rfss22 oder SG28 zwischen Netzsteckdose

und Empfénger und regulieren nun den Sperrkreis nochmals ein. Ob die Gehéuseklemme
des Stdrschutzes geerdet bzw. mit der Erdklemme des Empféngers verbunden werden oder
ganz frei bleiben muf3, 1&3t sich durch einenVersuch sehr schnell feststellen. Diese Manahme
wird Thren Kunden einen doppelten Erfolg — auflerdem namlich Schutz gegen Stérungen
aus dem Netz— und Ihnen ein gutes Zusatzgeschaft bringen.

W. E.
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Das Siemens-Stdrsuchgerat in neuer Ausfihrung.

Das neue Siemens-Storsuchgerat SuG 33m ent-
hélt wieder einen Zweikreis-Dreirdhrenempfanger.
In der Hochfrequenzstufe ist jetzt die wirksamere
Schirmgitterréhre RES 094 an die Stelle der bisher
verwendeten RES 044 getreten. Als Audion wird
weiter die bewahrte RE 084 benutzt, wéhrend as
Endréhre jetzt auch eine Schirmgitterrohre, die
RES 164, wegen ihrer groReren Verstarkung ver-

wendet wird. Neben dieser rohrentechnischen
Verbesserung ist auch
der Empfangsteil mit

modernen verlustarme-
ren Bauteilen neukon-
struiert worden, so daf
eine noch gréRere Reich-
weite fur die Suchgénge
bzw. ein empfindlicheres
Ansprechen auf schwéa-
chere Storquellen ge-
wonnen  worden ist.
Weitere Vorteile be-
stehen darin, daf3 diever-
wendeten neuen Zwei-
gangkondensatoren ge-
meinsames Abstimmen
beider Empfangskreise, also Einknopfbedienung,
und eine Eichung der Einstellskala in Kilohertz
ermdglichen.

Neben diesen Verbesserungen des Empfangs-
teiles ist gleichzeitig der Gesamtaufbau des Stor-
suchkoffers fur die Anforderungen des praktischen
Betriebes zweckméaRiger geworden. Die Form des
handlichen Lederkoffers wurde selbstverstandlich
beibehalten. Der Handgriff ist gepolstert und so
geformt, daR die Hand auch bei langerem Tragen
nicht ermiidet. An der einen Stirnseite des Griffes
ist ein gerandeltes Antriebsrad zur Bedienung der
Ruckkopplung, also fir die unmittelbare Empfind-
lichkeitseinstellung, eingelassen, wahrend an der
gleichen Seite unter dem Griff ein Zugschalter an-
gebracht ist, durch dessen Hochziehen das Gerét
nach Belieben eingeschaltet werden kann. Diese
wahrend des Suchganges erforderlichenBedienungs-
griffe kénnen also mit der den Koffer tragenden
Hand stets bequem ausgefuhrt werden. Auf3er dem
einen Knopf zum Abstimmen und der in kHz ge-
eichten Einstellskala befindet sich nur noch ein
Drehknopf zum Schalten der Wellenbereiche und
der Antennenarten (Rahmen- oder Tastantenne)
seitlich vor dem Traggriff. Dieser und die obere
Kofferplatte mit den Bedienungselementen sind
fest mit dem Empféngerchassis Verbunden, das
nach Losen einiger Bodenschrauben aus dem un-

Ias neue Stérsuchgerat SulG 33 m,

teren Kofferteil herausgehoben und vollstandig
freigelegt werden kann. Das Auswechseln von
Rohren oder das Feststellen und Beseitigen einer
Storursache im Empféangerteil ist dadurch sehr
leicht gemacht.

Die Heiz- und Anodenbatterie stehen jetzt flach
im Chassisrahmen und kdnnen bequem geschaltet
werden. Zugleich sind hier noch Behalter zur Auf-
nahme eines Kopfhorers und einer Regenhaut aus-
gespart. Der Lederkoffer
hat seitlich einen ver-
schlieRbaren Klapp-
deckel, so daR diese Auf-
bewahrungsfacher  wie
auch die Batteriean-
schliisse nebst einer klei-
nen eingebauten Siche-
rungslampe stets be-
quem zugénglich sind.
DieTastantenne befindet
sich in einer seitlich an-
gebrachten Tasche des
Koffers. Der ganze Kof-
fer kann auch an einem
Tragriemen getragen
werden. Bei leuchtem, regnerischem Wetter wird
tber den Storsuchkoffer die in der Koffertasche
beigegebene Regenhaut gestreift. Die Regenhaut
besitzt einen Gummizug, durch den die Hand an
den Griff des Storsuchgerétes durchgreifen kann.
So ist es moglich, das geschitzte Gerét bei Regen-
wetter zu verwenden und ohne weiteres trotz des
Regenschutzes zu bedienen. Auch die Kopf-
hérerschnur wird zweckméBigerweise durch den
Gummizug mithindurchgefihrt.

Das neue Siemens-Storsuchgerat ist jetzt aber
nicht nur seiner eigentlichen Aufgabe, ale unbe-
kannten Storer des Rundfunks schnell und sicher
ausfindig zu machen, vollauf gewachsen, seine her-
vorragenden Eigenschaften lassen auch andere
Verwendungszwecke zu.

So eignet es sich ausgezeichnet zur Prifung von
elektrischen Hausinstallationen auf Leitungs-,
Schalter- und Kontaktfehler. Verborgene Fehler
dieser Art, besonders Korrosionen und Bruchstellen
in Leitungen, bilden eine ernste Brandgefahr. Die
Fehlerstellen lassen sich mit dem neuen Stérsuch-
gerét leicht feststellen.

Auch die neutrale Brstenstel-
lung von Kollektormaschinen |&Rt
sich mit dem Storsuchgerat zu-
verlassig ermitteln, ist sie doch an
einem sehr ausgepragten Stor-

Stérschutz-Beratun
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minimum zu erkennen. Auf diese Weise genau
eingestellte Maschinen zeigen kleinste Funken-
bildung und haben also geringen Kollektor- und
BurstenverschleiB. Auch der Aufwand an Stor-
schutzmitteln ist dann am kleinsten.

SchlieRlich eignet sich das Stdrsuchgerét zur Fest-
stellung des Verlaufs von Erdkabeln und zur Unter-
suchung von Uberlandleitungen auf Isolatoren-
schéden, Erdfehler usw. An das zu untersuchende
Kabel muB ein Induktorium oder ein starker Storer
angeschlossen werden. Der Kabelverlauf kann dann
mehrere hundertM eter weit einfach unter Einhaltung
desL autstérkemaximumsbei BenutzungderRahmen-
antenne verfolgt werden. Ebenso kann mit Hilfe der
Tastantenne ein mit Hochfrequenz gespeistes Kabel
aus einem Kabelbiindel herausgefunden werden.
Allerdings sind dieseVerfahren durch diegroRe Erd-
kapazitét und Dampfung der Kabel fir hohere Fre-
quenzen auf nicht zu grofRe Entfernungen begrenzt.

Storschutz ist ein heikles Thema, denn jede Ent-
storung kostet Geld, und wer nicht selbst unter
Rundfunkstérungen zu leiden hat, wird oft nicht
leicht einsehen, warum er z. B. in seine HeiRluft-
dusche, die doch ganz gut geht, einen Kondensator
einbauen lassen soll, der ihm nur Geld kostet und
einem anderen niitzt. So etwas |afit sich viel leichter
klarmachen, viel netter sagen durch einen Film.

+Wo ale horen, darf keiner stéren" ist der Titel
unseres neuen Storschutzfilms.

Die gefélige Art der Darstellung, mit der dem
Zuschauer ins Gewissen geredet wird, nicht an-
deren Leuten durch Nachléssigkeit und Interesse-
losigkeit die Freude am Rundfunk zu verderben,
und wie ihm geraten wird, was er gegen die Sto-
rungen vonseiten der ,bdsen Nachbarn" unter-
nehmen kann, macht die an sich fir einen Laien
verhaltnismaRig trockene technische Materie im
Film durch eine netteRahmen-
handlung und durch an-
sprechende Darstellertypen
unterhaltend und interessant.
Dabei haben die im Film ge-
zeigten technischen Probleme
aber doch ein gewisses Ni-
veau, so da3 der Filmstreifen
auch alten Praktikern man-
chen brauchbaren Wink ver-
mittelt oder manches an sich
Bekannte in neuer inter-
essanter Darstellung zu zei-
gen vermag.

Das Stirsuchgerit wird erklart.

An Hochspannungsleitungen &Rt das Stérsuch-
gerét die hier durchweg auftretenden Spriiherschei-
nungen im Kopfhorer als regelméRigen Storpegel
wahrnehmen. Damit ist eine Beurteilung des Lei-
tungszustandes moglich. Abzuhdren ist an gleich-
artigen Leitungsstellen (z. B. FuRBpunkte der Maste).
Wird zwischen mehreren solcher Punkte eine
deutlich wahrnehmbare Lautstérkeschwellung fest-
gestellt, so kann man daraus mit Sicherheit auf das
Vorhandensein von Stérungen irgendwelcher Art
(z. B. Isolatorenfehler) schlieRen. Dabei wird die
Lage des Storherdes durch das Maximum der Ab-
horlautstarke gekennzeichnet.

Diese vielseitige Verwendungsmaglichkeit macht
das neue Siemens-Storsuchgerét zu einem unent-
behrlichen und sténdig gebrauchten Hilfsgerét fir
dle Installations- und Montage-Unternehmen in
der Rundfunk- sowie in der sonstigen Schwach-
und Starkstromtechnik. Kdn.

Da sitzt z. B. vor dem Lautsprecher ein junges
Ehepaar, das einer Operniibertragung lauscht. Plétz-
lich setzen wieder diese leidigen Stérgerausche ein
und machen dem GenuR ein Ende. , Schon wieder
diese Stérungen! Wie kommt das nur?", fragt die
Frau. Er, im Beruf Ingenieur, erklart es ihr an Hand
einer Skizze. Dann wird eine Karte an das Postamt
geschrieben, und ein Storsuchbeamter erscheint mit
dem Siemens - Stérsuchgerat. Dieser erklart den
beiden das Gerat und begibt sich auf die Stérungs-
suche. Die Kamera begleitet ihn auf seinem Wege,
bis er in ein Haus eintritt, aus dem man im Trick-
bild die Stérungen herauskommensieht. Undrichtig,
in einer Wohnung ertappt er einen Storer auf
frischer Tat in Gestalt einer hilbschenjungen Dame,
die sich mit einer Heif3luftdusche die Haare trocknet.
,Was, ich soll den Rundfunk in der Nachbarschaft
stéren?" ,Jawohl, gnéadiges Fraulein, und zwar
kommt das so ..." Und dann
wird imTrick erkléart, warum
die HeiRluftdusche denRund-
funk stort.

Ja, wenn das so ist, dann
wird die hilbsche Ubeltéterin
natirlich sofort die Heif3luft-
dusche zum Installateur brin-
gen und entstoren lassen.

Beim Installateur ist der
Meister gerade nicht da, der
kleine Lehrling nimmt den
Auftrag  entgegen:  ,Ent-
storen? Ja, ja, das werden



wir schon machen!" und verschwindet mit der
HeiBluftdusche in der Werkstatt. Dort sieht die
Kamera zu, wie der Stift sich von selbst an die
Entstérung der Dusche heranwagt, aber doch

Herr Paulsen wird aufgeklict.

nicht so recht damit fertig wird Wo gehort
denn nun der Storschutzkondensator hin?" Ein
dlterer Gehilfe zeigt ihm, wie es gemacht wird:
,Immer die Funkenstelle tberbriicken", d.h. in
diesem Fall die Kollektorbursten. ... Und das
dritte Leitungsende des Kondensators an das
Gehéuse!"

Stolz zeigt der Kleine das gelungene Werk seinem
Meister, der gerade mit dem Gehilfen an einem
groBeren Motor arbeitet. Da dieser sieht, da seine
jungen Leute Interesse an Stdrschutzfragen zeigen,
hélt er ihnen einen kleinen Vortrag mit praktischen
Beispielen und erlduternden Skizzen an der Wand-
tafel. Dann uUberlaRt er die beiden wieder sich
selbst, daer in den Laden muB. Dort ist der dicke
Herr Rendant Paulsen eingetreten. Er ist méchtig
geladen, er hat eine Aufforderung bekommen, sein
Heizkissen, das angeblich den Rundfunk stért, ent-
stéren zu lassen. ,Sowas! Wie kann so ein un-
schuldiges Heizkissen den Rundfunk stéren?" —
,Ja, und ob, Herr Paulsen!" — Und dann erklart
der Installateur dem guten Mann, wie das kommt.
— ,Aha, so ist das also...." Paulsen selbst hat
auch Rundfunkstérungen,
aber die sind nicht so leicht
wegzubekommen. ,Ja, wenn
bei |hnen die Verhéltnisse
so kompliziert liegen, dann
hilft nur eines, die Antenne
mit geschirmter Niederfuh-
rung."

Und dann wirdbesprochen,
was es damit auf sich hat.
— ,Und dies ist das Ma-
terial dazu, Herr Paulsen,
wenn Sie einmal hierher sehen
wollen..." — ,Ah, sehr inter-j

Der Meister gibt Storschutz-Unterricht.

essant!" ,Ja, das ist der EndverschluR und dies
der Erdungsschalter, und das ist die sogenannte
Siemens-Schutzantenne..."

Befriedigt verlaBt der ulkige Herr Paulsen den

Antenne mit geschirmter Niederfiithrung,

Laden, sein Heizkissen wird ihm schnellstens ent-
stort werden.

Der Meister geht dann in die Werkstatt zuriick,
wo er die beiden jungen Leute, die sich noch
eifrig Uber Storschutzfragen unterhalten, vorfindet,
.Na, wenn |hr solches Interesse habt, dann seht
Euch dieses Buch mal durch." Und dann gibt er
ihnen die Siemens-Stérschutzmappe. ,Und hier
aus dem Siemens-Storschutzkoffer konnt Ihr die
Storschutzmittel heraussuchen, die man in den
einzelnen Féllen gebrauchen wirde." An Hand
dieser Mappe werden dann noch verschiedene Ent-
stérungsmaglichkeiten im Film gezeigt.

Das ist ein Film, der dem Zuschauer auf ange-
nehme Weise die Wichtigkeit der Rundfunkent-
stérung erklart und ihm die bittere Pille der Ent-
stérungskosten schmackhafter macht.

Der Film wird zundchst von uns in Kursen und
Handlerveranstaltungen gezeigt werden, spéter
stellen wir ihn unseren Geschaftsfreunden auch
gern fur ihre Publikumswerbung kostenlos zur Ver-
fugung. Esist ein 16-mm-Schmalfilm, der aus zwei
Teilen besteht und eine Lange von 210 m hat, das
entspricht  einer Vorfuhr-
dauer von etwa 35 Minuten.
Wenn Sie von diesem aus-
gezeichneten Werbemittel
Gebrauch machen wollen,
wenden Sie sich bitte an un-
sere fir Sie zustandige Ge-
schéftsstelle. Man wird Thnen
dort gern die Uberlassung
einer Kopie vermitteln und
lhnen auch bei der Orga-
nisation der Vorfiihrungen
bereitwilligt mit Rat und Tat
zur Seite stehen. Ey.
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Nicht locker lassen — nachfassen!

Von allen Seiten her und mit den verschieden-
sten Mitteln ist man bemiht, dem Rundfunk Tir
und Tor zu offnen.

Rundfunk in jedes Haus! ist die Parole der Re-
gierung. Der Bau und Verkauf von Rundfunk-
geraten ist nicht mehr wie friher wirtschaftlicher
Selbstzweck, sondern Dienst fir Volk und Staat
Wurde im letzten Jahr auf breitester Grundlage
fur den Rundfunk im neuen Deutschland geworben
so gilt es fir Sie, diese Gemeinschaftsaktion durch
eine zweckmailige Nachbearbeitung auszuwerten.
Der fir den Rundfunkgedanken aufnahmeféahiger
gemachte Nichthorer soll nun in Ihr Geschaft ge-
lenkt werden.

Haben Sie schon dariiber nachgedacht, wie Se
das am besten anfassen kénnen?

Zunéachst naturlich: Thr Schaufenster. Wir geben
Ihnen ja wieder und immer wieder Ratschlage, wie
diese ,Visitenkarte Ihres Geschafts" zum Blick-
fang fur die Vorlbergehenden werden kann.

Dann der Werbebrief. Schon— wenn er so weit
ist, da3 er nur noch abgeschickt zu werden braucht.
Aber schlieflich muB man ihn ja auch entwerfen.
DaR es Ihnen dazu oft an der Zeit fehlt, kdnnen
wir verstehen. Darum geben wir Muster-Werbe-
briefe heraus, die Sie ohne weiteres fir sich ver-
wenden kénnen.

So ganz einfach ist es naturlich nicht, gerade
dann fir den Rundfunk zu werben, wenn mit der
fortschreitenden Jahreszeit das Interesse am Rund-
funk etwas nachzulassen pflegt. Aber um so not-
wendiger ist dann Werbung, weil das Geschéft
nicht zum Abflauen kommen darf. Nachstehend
geben wir lhnen noch einige Argumente, die Sie
sowohl fur eigene Werbebriefe wie fur die person-
liche Bearbeitung verwenden kdnnen:

Sie haben gegenwartig mehr Zeit und kénnen
sich jedem einzelnen Kunden voll widmen. Sie
haben Gelegenheit, ihm die Geréate nicht nur im
Geschéaft, sondern auch in der Wohnung in aller
MuRe vorzufiihren und das geeignetste Gerat
fur ihn auszuprobieren. Sie kénnen ihm das Ge-
rat fachgemaR aufstellen, die Storverhaltnisse
untersuchen, ihm gegebenenfalls eine Siemens-
Schutzantenne montieren, damit er die Garantie
hat, ungestort Rundfunk zu héren. (Wir glauben
bestimmt, da diese Argumente eines so weit-
gehenden Kundendienstes ihre Wirkung nicht
verfehlen wirden.)

Ebenso lassen sich natirlich auch an wichtige
politische Ereignisse, beispielsweise an den Tag
der Nationalen Arbeit (1. Mai) und aufRerdem an
Familienfeste Werbebriefe anknipfen.

Verlag: Siemens & Halske AG, Berlin-Siemensstadt. / Verantwortlich fir die Schriftleitung: Karl Winter, Berlin-Siemensstadt.

Was ist nun bei der Verschickung des Werbe-
briefes zu tberlegen? Vor alen Dingen muf? man
wissen: ,An wen?" Es ware verfehlt, Leute fir
Rundfunk begeistern zu wollen, die schon Jahr
und Tag am Lautsprecher sitzen und ihn nicht
mehr missen mochten. Also kommen in erster
Linie Nichthorer in Betracht. Diese aus der Ge-
samtbevdlkerung herauszufischen mite Ihre gewil3
nicht immer ganz einfache Aufgabe sein. Aber
auch dafur wollen wir lhnen einige Tips geben:

Schicken Sie Briefe an Kunden, die bei Ihnen
schon gekauft haben, aber noch keine Rundfunk-
kunden sind. Voraussetzung dafir ist allerdings,
daB Sie eine Kundenkartei fihren.

Oder senden Sie Werbebriefe an junge Ehe-
paare, deren Anschrift ja leicht zu erhalten ist.

Ferner muften ale Haushaltungen, die Se
kirzlich mit unserem Turklinken-Anhanger be-
dacht haben, einenNachfalBwerbebrief erhalten.

In der Praxis laBt sich im allgemeinen leicht
feststellen, namentlich in kleinen Stédten, in wel-
chen Familien noch ein Rundfunkgerét fehlt. Und
wenn Sie dies wissen — meist kommen Sie ja mit
diesem Personenkreis unmittelbar in Berithrung —,
so durfen Sie keine Gelegenheit versaumen, auch
personlich nachzubearbeiten.

Ferner ist sehr zu empfehlen, in gewissen Zeit-
abstanden geeignete Inserate erscheinen zu lassen.
Wir haben stets Matern vorréatig und sind gern
bereit, auch besondere Entwirfe fir Sie auszu-
arbeiten. Auch Lichtinserate in den Kinos fallen
in dieses Gebiet. Die aus dem Dunkel hervorleuch-
tenden Diapositive sind sehr einpréagsam.

Noch wirksamer sind unsere Werbefilme, die
sich durch ihre interessante Spielhandlung dem
Gedéchtnis des Beschauers einprégen und in dem
Noch-nicht-Hérer vielleicht am ehesten denWunsch
erwecken, auch so ein Gerét zu besitzen.

Wir haben Ihnen angedeutet, wie viele Wege Sie
mit den von uns zur Verfigung gestellten Mitteln
gehen koénnen, um das fiur Sie wichtigste Ziel
zu erreichen — alle Kéufer in lhr Geschaft zu
Ziehen.

Nachbearbeiten erfordert, wie ales in der Wer-
bung, Fingerspitzengefiihl. Wie bei einer Lawine
mul der Werbe-Ansto? dauernd weiterbewegt
werden, so lange, bis das Ziel, der Kauf, erreicht
ist. Bis zur Funkausstellung muf3
Ihre Hauptaufgabe die Nachbe-
arbeitung sein. Die Praxis lehrt,
dal systematisches Nachfassen
sich lohnt. Sta.

Druck: Wilhelm Wagner, Berlin. ( mit genauer Qi

unter von zwei gestattet.)




